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Resumen Profesional
Ingeniero Comercial de la Universidad Iberoamericana, con 20 años de experiencia profesional en el Rubro Distribución, Retail, Ferreterías, empresas constructoras, Industria y Minería,  12 de ellos liderando equipos de venta en áreas comerciales. Profesional que destaca por Alta capacidad de negociación. Dinámico y Proactivo. Logros reconocidos metas y objetivos de Ventas, Marketing, gastos y margen. Sólidos conocimientos de la operatoria comercial, Negociación con clientes y proveedores, políticas de precios y descuentos, Market Share, Cobranzas, desarrollo de nuevas líneas y productos, apertura y desarrollo de nuevos canales y clientes, como también los existentes. Inglés avanzado completan el perfil. 
Antecedentes Laborales
[bookmark: _GoBack]Productos Cave S.A. Santiago					     	                                            Julio 2015 – Julio 2017                         
 Gerente de Ventas y exportaciones (Plazo fijo). 
· Lidera y dirige el desarrollo comercial y de Ventas, con un equipo de ventas de 50 personas destinadas al área comercial, para atender distribuidores, ventas directas y sala de ventas, empresas constructoras, Minería e Industrias. (Asistentes, vendedores, supervisores y subgerentes). 
· Desarrolla nuevos clientes en empresas constructoras, ampliando el número, en forma directa o a través de distribuidores. 
· Realiza los informes de gestión de ventas al extranjero, ya sea en español o en inglés cuando se requiere, con información de participación de mercado, margen y contribución e indicadores económicos. 
· Controla y aprueba importaciones como también el stock de los productos importados. 
· Aumenta las ventas de casi un 30% en el año fiscal actual (Año fiscal americano de Junio a Mayo), por sobre el 4% que se encuentra el mercado, a través de nuevos negocios (Clientes nuevos y nuevas líneas con clientes antiguos). 
· Depende directamente del Gerente General. 

Comercial Postagro S.A. San Fernando					     	                           Julio 2014 – Junio 2015  
Gerente General (Plazo fijo). 
· Lidera y Dirige el desarrollo comercial, productivo y financiero de la empresa (Planta productiva), administrando los recursos financieros, tanto en la negociación con bancos como con proveedores para disminuir costos. Propuesta laboral máximo a un año plazo para revertir los resultados. 
· Administra los ingresos por ventas, que permitan cubrir todas las obligaciones de la empresa, financieras, salariales, operativas, proveedores y accionistas. 
· Cumple con el presupuesto de ventas, logrando así los flujos de caja necesarios para el normal funcionamiento de la empresa. 
· Aumenta el margen de comercialización de la empresa de 25% a 36% mediante la negociación con proveedores, mejoras de procesos y costos en la planta. 
· Luego de 6 meses de trabajo, se alcanza en un pre balance utilidad operacional luego de varios años con pérdidas, al incrementar el margen, ventas y reducción de costos operacionales de la planta. 
Klingspor Chile Ltda. Santiago  					     	                                        Junio 2012 – Junio 2014  
Gerente De Ventas y exportaciones
· Lidera y Dirige el desarrollo comercial y de ventas, tanto en ventas internas como en exportaciones, contando con un equipo compuesto por 19 personas entre vendedores, asitentes y técnicos. 
· Dirige y controla las acciones de Marketing a realizar en los clientes de la empresa, tales como ferias, cartelería, eventos, así como también los acuerdos comerciales con los distribuidores. 
· Desarrolla nuevos clientes en empresas Constructoras, Industrias relacionadas al acero y minería, siempre respetando el canal de distribución.  
· Logra concretar acuerdo con Sodimac para el desarrollo de abrasivos con la marca propia “Bauker”, que incrementarán la venta para el año 2014 en más de un 15% por sobre el presupuesto normal de ventas. 
· Depende directamente del Gerente General. 

Williamson Industrial S.A.  Santiago					     	                Diciembre 2008 – Mayo 2012  
Gerente De Ventas
· Lidera y dirige el desarrollo comercial, Ventas y Marketing, con 20 personas a cargo (Vendedores y Telemarketing).  
· Desarrolla nuevos clientes y distribuidores a lo largo del país potenciando las marcas importadas. 
· Dirige y controla las importaciones en las marcas más importantes de la empresa; Stanley, Norton, Herramientas Chinas. 
· Logra rentabilidad a partir del segundo año de gestión después de varios años con utilidades negativas, al mantener el margen, aumentar las ventas y controlar los gastos. 
· Logra incremento en las ventas superiores al 400% en tres años, al controlar importaciones, nuevos clientes o nuevos negocios con clientes ya existentes. 
· Depende directamente del Gerente General. 

Materiales y Soluciones S.A. Santiago					     	                Abril 2007 – Noviembre 2009  
Gerente De Área Ferretería
· Lidera y dirige el manejo y desarrollo comercial de una cartera de productos. Negocia con proveedores y rentabiliza la cartera, desarrolla campañas publicitarias y eventos, trabaja directamente con los socios en los puntos de venta para aumentar ventas de los locales, tanto en empresas Constructoras, Minería e Industria. 

Jefe de Productos Construcción. Santiago				                                          Abril 2005 – Abril 2007 
· Dirige el desarrollo comercial de una cartera de productos. Principalmente el área Maderas. Negocia con proveedores y rentabiliza la cartera, desarrolla campañas publicitarias y eventos, trabaja directamente con los socios en los puntos de venta para aumentar ventas de los locales, principalmente a Constructoras. 
· Revierte los resultados de la venta a los socios de MTS en la cartera de maderas de un -15% al tomar dicha cartera y finalizar el año 2005 con un 39% por sobre el 2004. Incrementando las ventas en un 83% en dos años. 

Easy S.A. Santiago 					     	                                                                         ara disminuir costos. negociaciJunio 2003 – Marzo 2005  
Gerente De Negocios
· Dirige el desarrollo comercial de una cartera de productos. Principalmente el área Maderas, puertas y ventanas, destinada a la comercialización de estos productos tanto en el área Retail como en venta a Constructoras. 
· Desarrolla campañas publicitarias en conjunto con el área de Marketing y optimiza el inventario en locales y la negociación completa con proveedores. 

INPPA S.A. Santiago 					     	                                          Septiembre 2002 – Mayo 2003 
Gerente de Ventas División Construcción
· Realiza el manejo comercial y de ventas de la división construcción, teniendo a su cargo 12 personas. Negociación con clientes, distribuidores y empresas constructoras. 

Construmart S.A.  Santiago					     	                  Noviembre 1997 – Septiembre 2002 
Jefe de Productos Construcción
· Dirige el desarrollo comercial de una cartera de productos, Maderas, Obra Gruesa y Materiales de Construcción, en el formato Retail como venta a constructoras, Minería e Industria, optimizando inventarios en locales y por ende rentabilidad. Realiza negociación completa con proveedores. Desarrolla e implementa Lay-Out en los locales. 

Antecedentes Académicos

	2001 – 2006
	Ingeniería Comercial

	
	Universidad Iberoamericana, Santiago

	1989 – 1990
	Cadete de la Escuela de Aviación “Capitán Manuel Avalos Prado”  

	
	Fuerza Aérea de Chile, Santiago.

	1985 – 1988
	Enseñanza Media

	
	Liceo Hispano Chileno, Santiago

	
	

	
	


Información Adicional

	Idioma
	Inglés oral y escrito, nivel avanzado

	
	Francés oral y escrito , nivel básico

	
	

	Software
	MS Office, nivel avanzado (Word, Excel, Power Point).

	
	SAP, nivel avanzado.

	
	Softland, nivel avanzado 

	
	



Seminarios y Cursos

	1999
	Curso Usuario SAP, Construmart, Santiago.  

	2003
	Curso Usuario SAP, Easy, Santiago

	2012
	Curso Usuario SAP, Klingspor AG, Haiger, Alemania. 

	2000 - 2015
	Cursos, Seminarios y Charlas, Liderazgo y Trabajo en equipo, Programación Neurolinguística, Ventas y Marketing. 



